
 本気で悩む企業と実力あるコンサルファームをつなぐ

提案機会提供サービス

登録は無料（審査制）提案時の利用料/成果報酬を選択可能

戦略・大手ファームを含め、300社以上が利用

https://proffit.jp/

Copyright 2022 for information, Co-nnect Inc.
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企業の案件開拓に
時間がかかってしまっていませんか？

Copyright 2022 for information, Co-nnect Inc.



出所： IDC Japan 株式会社「国内ビジネスコンサルティング市場予測 2018年～2022年」2018/3

3,281 3,416
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3,623

2016 2017 20192018 2020 2021 2022

3,921

年間平均成長率

7.4%

ファーム創業が増え続ける中、コンサル業界での差別化競争が激化している

コンサル業界の新たな課題
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業界特化
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～2002
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総務・財務
全般
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テーマ特化の
独立系専業ファーム

の創業が加速

ビジネスコンサル市場（億円）
（ITコンサル市場は除く）

コンサルファーム数

企業の悩み

コンサルの違いが
わからない
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社内検討推進 外部活用検討
（予算確保）

コンサル検索 コンサル選定情報収集

依頼内容の整理から
要件定義（RFP作成）・予算確保まで推進

公募
or

直接紹介

情報提供止まり 調整難航 予算確保失敗 提案活動が無駄骨になることも…

さらに企業/案件開拓に労力が割かれ、提案・デリバリーに集中できない

Copyright 2023 for information, Co-nnect Inc. 4

コンサル業界の新たな課題
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提案・デリバリー活動にもっと集中したい方向け

大企業に直接提案できる“案件開拓サービス”のご紹介

Copyright 2022 for information, Co-nnect Inc.



コンサルファーム

300社以上が登録

企業のご相談

無料

本気で悩む企業と実力あるコンサルファームをベストマッチング

PROFFITのご紹介



幅広い企業の皆さまにご利用頂いています（ご利用企業名は一部抜粋。割合は直近1年の実績）

他、地方中堅企業やIPO前後のスタートアップ企業20社 など

【ご利用部門】

経営企画部、新事業推進部、営業企画部、事業企画部、研究開発部、人事部、情報システム部 等

製
薬

アステラス製薬株式会社

中外製薬株式会社

第一三共株式会社 など

自
動
車

トヨタ自動車株式会社

日産自動車株式会社 など

消
費
財

花王株式会社

株式会社カネボウ化粧品

オルビス株式会社 など

食
品
・
飲
料

明治ホールディングス株式会社

日本たばこ産業株式会社

森永乳業株式会社 など

商
社
・
フ
ァ
ン
ド

三菱商事株式会社

住友商事株式会社

三井物産株式会社 など

メ
ー
カ
ー

ソニー株式会社

パナソニック株式会社

富士フィルム株式会社 など

産
業
機
械

株式会社IHI

オムロン株式会社

横河電機株式会社 など

小
売

ファミリーマート株式会社

株式会社三越伊勢丹

株式会社高島屋 など

情
報
通
信

株式会社リクルートホールディングス

株式会社NTTコミュニケーションズ

株式会社NTTドコモ など

20% 10% 5%

5% 20% 5%

10% 5% 10%

10%
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PROFFITのご紹介（ご利用企業様）



市場調査から戦略検討・実行支援まで多様なテーマの案件をご紹介

市
場
調
査

• XX事業のXXエリア市場調査

• 規制動向調査

• 有識者へのインタビューを通じた将来動向把握

• XX分野の技術動向調査

• 競合企業の動向調査・影響分析 等

経
営
戦
略
全
般

• ビジョン策定に向けたシナリオプランニング

• 既存事業領域の将来事業構想支援

• 全社中計策定支援

• グローバル全体の各機能強化・体制再構築 等

事
業
戦
略

• XX事業の中計策定

• 事業戦略の課題分析・収益改善施策の検討

• 既存事業のビジネスモデル刷新戦略検討

• ターゲットエリア・顧客の評価・選定支援

• 顧客の購買決定要因の特定検討 等

新
規
事
業
策
定

• 新商品・新事業のビジネス評価支援

• 既存保有技術を活用した新規事業創出支援

• 新事業立ち上げに向けた提携戦略検討

• 新規領域の市場・事業魅力度評価

• 新規成長アイディア出しセッション 等

営
業
・

マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ

• マーケティング組織の検討支援

• XX事業の営業強化策検討支援

• 商材のマーケティング戦略・施策立案支援

• KPI・PDCAサイクルなどの仕組み構築支援

• 新商品拡販に向けた訴求策検討支援 等

M
&
A

• M&Aによる成長戦略立案

• XXX分野の買収候補先選定支援

• ビジネスデューデリジェンス検討支援

• 再編・統合による事業拡大策検討

• PMI実行支援 等

人
事
・
組
織

• 次世代型の組織デザイン検討

• デジタル型組織への変革プランの検討

• コンプライアンス対応力強化に向けた施策検討

• エンゲージメント強化に向けた施策検討

• 各種人事制度設計支援 等

生
産
・S

C
M

• グローバル生産体制の最適化支援

• 調達体制の強化支援

• 製造拠点の生産性向上施策の検討

• 開発～試作品製造～量産のガイドラインの策定支援

• 各種調達ガイドライン・ポリシー策定支援 等

広
報
・IR

・

ブ
ラ
ン
ド

• コーポレートブランド刷新支援

• インナーブランディング活動の施策検討

• 商品ブランド強化戦略策定

• 広報活動の業務改革支援

• XX対策に向けたIR対策検討支援 等

IT

関
連

• グローバル業務システム導入におけるPMO支援

• XX部門再編に伴うIT再構築設計

• サイト刷新案企画検討支援

• 自社ECサイトの立ち上げ支援 等

海
外
展
開

• 海外展開のターゲット国選定支援

• 海外展開に向けたビジネスモデル刷新検討支援

• XXエリアの参入戦略支援

• XXエリアの競争環境分析

• XXエリア現地の販売機能の強化支援 等

収
益
改
善
・

業
務
改
革

• 間接費の削減支援

• デジタル活用による業務効率向上支援

• 業務効率化の余地算定・業務改革策の検討支援

• XX部門の業務課題分析

• システム導入に見据えた業務の再設計 等

PROFFITのご紹介（案件実績）
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単価向上の余地探索－テーマごとに予算感・コンサルの提案金額は相違－

事業戦略 営業
マーケティング

収益改善
業務改革

広報・IR
ブランド戦略

経営戦略 新事業
R&D戦略

海外展開M&A
買収戦略

人事
組織

市場調査

12,000万円

800万円

4,000万円

8,000万円

500万円

2,500万円

300万円

5,000万円

2,000万円

500万円

5,000万円

1,700万円

700万円

2,200万円

3,000万円

500万円

1,600万円

4,000万円

800万円

1,800万円

3,500万円

800万円

1,600万円

700万円

1,800万円

4,000万円

2,000万円

200万円

1,200万円

出所：2018年2月～2020年8月までにPROFFITにご相談頂いた案件（合計約60億円分）の実績データより集計

6,000万円

テーマ別の予算水準傾向

Copyright 2023 for information, Co-nnect Inc. 9
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PROFFITの使い方
経験登録～案件告知～直接提案

Copyright 2022 for information, Co-nnect Inc.



審査を経てプロフィール・実績を登録を頂くと、テーマにあった案件が告知

ご利用の流れ：①経験登録

例：新規事業のアイデア出し

責任者C氏

コンサル
C社

責任者B氏

コンサル
B社

責任者A氏

コンサル
A社

関連PJ事例 2件 関連PJ事例 5件関連PJ事例 0件

＃新規事業 ＃新規事業＃コスト削減

「得意なテーマ」 ＋「実績・実例」
を考慮して告知先を選定

案件情報

告知方法プロフィールのご入力

Copyright 2023 for information, Co-nnect Inc. 11



依頼事項を整理したRFPをご覧いただき、提案可否をご検討頂きます

Copyright 2023 for information, Co-nnect Inc. 12

ご利用の流れ：②依頼事項の確認



依頼事項に対する「提案書」を提出いただき、面談に進んでいただきます

Copyright 2023 for information, Co-nnect Inc. 13

ご利用の流れ：③ご提案～ご面談

責任者A氏

コンサル
A社

RFPを確認して
提案案件を選択

オンラインで
提案を提出

企業との
面談を経て受注

責任者B氏

コンサル
B社

OKNG

クライアント

✓

約
1.5週間

課題の理解力、仮説の具体性、検証論点の納得感、過去の経験・知見の豊富さなどについて
企業が提案書を評価し、面談先を決定



ご利用料金

ご利用料金

案件紹介サービス（PROFFIT）のご利用料金について

or

提案時 予算金額*×2%

受注時 受注金額×10%

RFP閲覧
無料

*予算オープンの案件は提案金額

登録
無料

Copyright 2023 for information, Co-nnect Inc. 14

*ただし、ご登録には実績に関する審査があります

*RFPの内容から変更があった場合にも受注案件が対象となります
*RFPの記載内容についてフェーズを分けた発注となった場合
 記載範囲に関するフェーズに対して成果報酬の対象となります



社名

• 合同会社 Co-nnect Inc.

Address

• 東京都中央区日本橋富沢町10-13

WORK EDITION NIHONBASHI 5F

• 03-3537-7720 (代表)

• https://proffit.jp

代表

• 関根 有

設立

• 2017年1月創業

お問い合わせ

• support@proffit.jp
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